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E150% delos promotores
retrasan proyectosy
fianlarecuperaciona

la demanda extranjera

»Los empresarios se resisten a bajar los precios y aseguran que apenas
han registrado cancelaciones en las reservas que ya tenian cerradas

DAVID NAVARRO
M Los promotores tienen claro
quenadievaasalirindemnedela
crisis econdmica provocada por
la pandemia de covid-19, pero,
dentro de lo que cabe, confian en
su sector consiga resistir el envite
mejor que la media. El hecho de
que la mayor parte de las vivien-
dasque tienenenmarchayaestén
vendidasy que el nivel de endeu-
damiento de las empresas sea
mucho menor que en la anterior
recesion les proporciona cierto
margen de maniobra, que espe-
ran que se vea aumentado en los
préoximos meses, delamano dela
recuperacion de la demanda ex-
tranjera. Esosi, en cualquier caso,
seimpone la prudenciaycadavez
mas firmas optan por la estrategia

de finalizar las promociones en
curso, pero esperar a que despeje
antes de iniciar nuevos proyectos.

Enconcreto, hastael 50% delas
promotoras de la provinciaadmi-
ten ya abiertamente que han de-
cididoretrasar sus nuevas promo-
ciones como consecuencia de la
actualsituacién, segtinlaencues-
taque harealizado el profesor de
la Universidad de Alicante Fran-
cisco Judrez, como parte del estu-
dio sobre «El mercado de vivien-
da en la provincia de Alicante»,
que le encargé Provia y que pre-
sentd ayer, junto a la catedraticay
experta en lamateria Paloma Tal-
tavull. Asi, un 21,2% de las com-
paiifas consultadas sefiala que es-
perara hasta fin de afo antes de
empezar la construccion de nue-

vas viviendas, mientras que otro
28,8% no se atreve a poner plazo
y asegura que arrancard sus nue-
vos proyectos cuando lasituaciéon
lo permita.

Ante esta situacién, lo previsi-
ble es que la actividad del sector
vaya disminuyendo poco a poco,
a medida que se finalicen las
obras en marcha, porlo que tam-
bién hay un 48% que estima que
sereducird el empleo en el sector,
aunque otro porcentaje similar
cree que se mantendra.

Trabajos pendientes

En cuanto alas promociones que
yatienen enmarcha-las 52 firmas
consultadas suman algo mas de
6.000 viviendas en construccion-
laencuestapone derelieve que la

Las previsiones de los promotores alicantinos
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situacion del sector nada tiene
queverconlade 2008, cuandolas
empresas se quedaron con miles
de viviendas en cartera y sin en-
contrarles salida. Ahora, por el
contrario, el 66,5% de esas vivien-
das ya estdn reservadas, es decir
vendidas, y, por si fuera poco, en
el tiempo transcurrido desde el
inicio de la pandemia cada firma
del sector sélo ha registrado un
3,36% de cancelaciones de media,
un porcentaje que muchos de los
consultados consideran dentro de
los parametros normales.

La fidelidad mostrada por los
compradores ha llevado a que la
pricticatotalidad de las promoto-
ras alicantinas hayan mantenido
el precio de susviviendas en el se-
gundo trimestre, a pesar de la
pandemia del covid-19, y que un
90% prevea hacer lo mismo en la
segundamitad del ano. Esmds, los
pocos que cambiardn sus tarifas,
loharédn parasubirlas, segiin el es-
tudio de Proviay la UA.

Una situacién que contrasta,
sin embargo, con la prevision que
estos mismos empresarios reali-
zan para el mercado de segunda
mano, donde tres de cada cuatro
consultados prevén caidasde pre-
cios. Como senald Judrez, esta
percepcionse debe aladis-
tinta evolucién de am-
bos segmentos en
losultimos anos,
yaquemien-
tras que el
volumen de
transacciones de
viviendas usadas
ya habia recupe-
rado los niveles
previos al estalli-
do de la burbuja
-de hecho, aca-
paraméasdel 80% de todaslas
transacciones que se re-
alizan en la provincia
en la actualidad-,
la construc-
cién de nue-
vas viviendas
sigue muy aleja-
da de esas cifras -
haria falta iniciar
8.000 nuevas ca-
sas al trimestre
para alcanzarlas-,
lo que provoca
que haya menos ofertay, por tan-
to, que sea mas ficil de cubrir con
la demanda existente.

Segundo semestre

Encuanto ala evolucién dela de-
manda, tras el parén provocado
enlacomercializacion porlas me-
didas de confinamiento, los pro-
motores prevén una paulatinare-
cuperacion delas nuevasreservas
enlos proximos meses, sila situa-
cion sanitaria lo permite. Eso si,
unaevolucionqueanticipan muy
distinta, en funcién del segmento
de quese trate, Asi, los promotores
alicantinos no le ven demasiado
recorridoalademandade prime-
raresidenciayninguno delosen-
cuestados espera aumentos por
esta via. La mayoria apuesta por
que seguira igual y alrededor de
un tercio prevé caidas, ante el pre-
visible aumento del paro. Al res-
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La CLave

Las firma pequefias

tienen peores perspectivas
» Laencuesta impulsada

por Provia pone de manifiesto
que las empresas de menor
dimensidn son las que

prevén un impacto mas nega-
tivo del covid-19 en sus nego-
cios, frente aquellas con ma-
YOres recursos.

pecto, Francisco Judrez recordd
queeste segmento del mercadoya
erael que més problemas presen-
taba, dadas las dificultades de los
jévenes para poder acceder a un
piso en propiedad, lo que estaba
derivando buena parte de esta de-
manda hacia el alquiler, con el
consiguiente aumento de precios
de las rentas.

Los promotores tampoco aca-
bandeverunarecuperacion clara
en la demanda de segundas resi-
dencias por parte de compradores
nacionales, hasta el
punto de que un 44,2%
piensa que bajarén,
frente a solo un 23,1%
que opina que po-

drian subir. As{
pues, el sector
vuelve a deposi-
tar sus esperanzas
en el regreso de los
compradores ex-
tranjeros, que en
los tltimos anos
han acaparado la
mitad de todas las
casas vendidas en la
provincia y casi dos
tercios de las de obra
nueva. Hasta el
51,9% de los
promotores
prevé que las
ventasaeste seg-
mento se incre-
mentaranenlase-
gunda mitad del
ano.

Enestesentido,
el presidente de
Provia, Antonio Fernandez, llamd
a aprovechar la «oportunidad»
que, asu juicio, suponelaespecia-
lizacién delmercado inmobiliario
alicantino en el segmento extran-
jero, lo que puede convertiral sec-
tor en una de las palancas «de la
recuperacion», En este sentido,
Ferndndez considera que el co-
vid-19 puede, incluso, reforzar la
imagen de la Costa Blanca como
destino de turismo residencial fre-
teasus competidores del norte de
Africa o Turquia, ya que ahora los
compradores valoran mésla exis-
tenciadesistemas desalud poten-
tes, como el espanol.

Por su parte, Francisco Judrez
recordd que el FMI prevé unrebo-
te del 5,8% de la economia mun-
dialen los préximos meses, porlo
que también considera que la es-
pecializacion en elmercadointer-
nacional es una ventaja.

TM refuerza suapuesta por México
yabresutercerhotel conuna
inversion de mas de22 millones

»El nuevo establecimiento, de cinco estrellas y con 94 suites, esta en Puerto Morelos,
cerca de Canctin El grupo suma ya casi 1.000 llaves hoteleras en el pais azteca

MARIA POMARES

M Ni la pandemia ha parado a TM
GrupoInmobiliario, Hastael punto
de que, en poco mds de dos sema-
nas, abrird sutercerestablecimien-
to hotelero en el Caribe mexicano,
TheFives Oceanfront Puerto More-
los. LacompaniadelafamiliaSerna
consolidaasisu presenciaen el pais
azteca, dondelos otros dos comple-
jos hoteleros y residenciales que
poseeen Playadel Carmen -The Fi-
ves Beach y The Fives Downtown-,
y que explota de la mano de la ca-
dena Hilton, aportan mas del 25%
de la facturacion del grupo.

TM esta presente en la Riviera
Maya desde 2006, bajo la marca
The Fives Hotels & Residences. El
primer resort hotelero que pusie-
ron en marcha fue The Fives
Beach Hotel & Residences, con
700 habitaciones, al que se suma-
rian en 2017 The Fives Downtown
Curio by Hilton, con 133, y consi-
derado el primer hotel boutique
delaRivieraMaya. Ahora, hacien-
dobueno ese dicho de que no hay
dos sin tres, la firma de Torrevieja
inaugura el proximo dia 24 de julio
su tercer establecimiento hotele-
ro, The Fives Oceanfront Puerto
Morelos, sumando asi casi 1.000
llaves hoteleras en México.

El grupo ha invertido en este
hotel 25 millones de délares, que
vendrian a ser algo mds de 22 mi-
llones de euros, y prevé generar
300 puestos de trabajo directos e

indirectos, cifras que, segun des-
tacan desde TM, demuestran la
apuesta por México,

TheFives Oceanfrontesun hotel
boutique de cincoestrellasycon 94
suites decoradas con un estilo me-
xicanocontemporaneo, que disfru-
tade una ubicacién privilegiada en
elpintoresco pueblode Puerto Mo-
relos, «un tranquilo refugio costero
delujoatansolo1sminutosdel Ae-
ropuerto Internacional de Canctin,
perfecto para quienes buscan un
entornointegradoenlanaturaleza,
dondelatranquilidady los paisajes
naturales son unade las caracteris-
ticas principales», apuntan desde el
grupo con sede en Torrevieja.

Ademadsdedos piscinasde bor-
deinfinito convistas al Caribeyun
spa premium con tratamientos
holisticos y jardines para la medi-
tacion, el hotel contara con restau-
rantes gourmety el primer club de
playa del mundo de Rohan Mar-

El complejo contard con
el primer club de playa
del mundo de Rohan
Marley, hijo de la
leyenda del reggae

. ]

ley, hijo de la leyenda del reggae
Bob Marley.

En este sentido, tras el éxito de
laalianzaentre The Fivesylafami-
lia Marley, que se inicié con la
aperturadel primer Marley Coffee
en The Fives Downtown Curio by
Hilton, RoMarley Beach House lle-
gaaMéxico delamano de The Fi-
ves Hotels & Residences, segtin es-
pecifican desde TM, «paraconver-
tirse en referente en exclusividad,
experiencia gastrondmica, sofisti-
cacion y bienestar, con el fin de
crear una experiencia distintiva
paralos visitantes»,

Desde lacompaiia, que emplea
actualmente a 1.000 personas, ha-
cenhincapiéenelcompromisoque
mantienen con la comunidad,
orientando sus esfuerzos en mate-
ria de responsabilidad corporativa
en Riviera Maya a través de la Fun-
dacién The Fives, nacida con el ob-
jetivode contribuiral desarrollolo-
calsostenible. Algunas delasaccio-
nesque hallevado a cabola funda-
cién han sido la construccién de la
Escuela José Luis Serna Noh-Bec;
importantes colaboraciones en
materia de proteccion medioam-
biental conlos municipios de Playa
del Carmen y Puerto Morelos; asi
comoaccionesde apoyoalacomu-
nidad, comolarecienteaperturade
comedores sociales o la puesta en
marcha de un call center de ayuda
para brindar apoyo a la poblacién
durante la crisis sanitaria.

El nuevo complejo que TM inaugur

a en dos semanas en Puerto Morelo, en México. in-ormAcion



