DESAYUNO DE TRABAIJO

13 de Febrero 2018 De 10:00 a 11:00 horas

Presenta un producto que potencia las ventas

Slora El primer seguro dirigido al sector inmobiliario que protege la venta de vivienda nueva ante
pérdidas econdmicas graves o eventuales del comprador

10:00 Presentacion servicios Slora

10:30 Café-Networking

11:00 Finalizacién evento
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Este seguro permite cerrar la La promotora se anticipa con El comprador obtiene un bene- Este beneficio mejora la per- .
venta més répidamente y obte- un producto revelucionario e ficio de la Promotora que me- cepcion de la marca del com- 03003 Alicante
ner financiacién, ya que facilita la innovador en su sector que va jorara su experiencia de prador, ya que, por primera
decisién del compradar. a convertirse en estandar muy compray le asegura su tran- vez, el promotor lo pone en el T 965 22 76 48
pronto. quilidad centro y busca su confort.

provia@provia.es
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